
ACREDITIV DOCUMENTAR 
GHIDUL IMPORTATORILOR  

 
Acest ghid va răspunde la multe întrebări importatorilor a căror tranzacţii derulează prin acreditiv 
documentar, va reduce numărul de discrepanţe şi a costurilor neplanificate. 
 
1. Pregătirea pentru acreditivul documentar 

 
 
1.1 În momentul negocierii contractului de vânzare – cumpărare precizaţi dacă tranzacţia va 
avea loc prin derularea unui acreditiv documentar. 
1.2 În caz că acreditivul documentar va fi derulat din resursele creditare ale băncii e nevoie 
sa întrebaţi dacă banca are posibilitatea să emită un astfel de acreditiv în valuta 
corespunzătoare. 
1.3 Verificaţi dacă e nevoie ca acreditivul documentar să fie confirmat de către o bancă din 
ţara beneficiarului (exportatorului). 
 

 

2. Asiguraţi-vă că: 
  

2.1 Veţi avea posibilitatea să obţineţi licenţa necesară pentru import (în cazul unor companii 
cu activităţi reglementate de legislaţie). 
2.2 Veţi avea posibilitatea de a achita costurile vamale la timp. 
2.3 În contract sunt specificate toate condiţiile pentru îndeplinirea tranzacţiei prin acreditiv. 
2.4 Aveţi numele, adresa, telefonul, e-mail şi nr. de fax a persoanelor responsabile de 
derularea acreditivului documentar. 
 

 

3. Obţine-ţi 
  

3.1 Cererea pentru deschiderea acreditivului documentar de la bancă (Sediul Central bir. 
304). 
 

 

4. Momente importante în acordul cu partenerul 
  

4.1 Cine achită comisioanele pentru emiterea acreditivului documentar; comisionul de  
amendament sau prelungire. 
4.2 Specificarea achitării comisioanelor de transport a beneficiarului în ţara sa. 
4.3 Tipul acreditivului documentar, termenii şi condiţiile acestuia. 
4.4 Concretizaţi suma acreditivului documentar (asiguraţi-vă că ea acoperă valoarea 
contractului de vînzare-cumpărare). 
4.5 Este esenţial să vă referiţi la Incoterms 2000. 
4.6 Concretizaţi titlul companiei exportatorului (limited, plc, Inc, GMbH, etc) şi adresa care 
este specificată de el. 
4.7 Clarificaţi dacă marfa va fi transportată într-o singură tranşă sau nu şi dacă vor avea loc 
transbordări. 
4.8 Cereţi minimul de documente necesare (doar cele specificate în contractul de vînzare-
cumpărare). 
4.9 În cazul apariţiei unor neclarităţi contactaţi banca. 
 

 

5. Tipul acreditivului documentar 
  

5.1 Acreditiv documentar irevocabil presupune, un angajament irevocabil de a plăti contra 
documentelor ce fac dovada expedierii mărfurilor. Acest tip de acreditiv nu poate fi anulat 
sau modificat decât cu acordul tuturor părţilor implicate: al exportatorului, al băncii 
avizatoare, al importatorului, al băncii emitente. 
5.2 Acreditivul documentar confirmat este acel tip de acreditiv la care, pe lângă angajamentul 
băncii emitente (plătitoare) că va plăti documentele înscrise în acreditiv, există şi 
angajamentul unei alte bănci (confirmătoare) pentru aceeaşi sumă şi în aceleaşi condiţii. 
 

 



6. Când poate avea loc achitarea acreditivului 
  

6.1 „La prezentare” – când beneficiarul prezintă documentele în perioada menţionată în 
acreditiv. 
6.2 „La o dată mai târzie” – de exemplu, 90 de zile de la data livrării, dar numai în cazul 
prezentării corecte a documentelor. 
 

 

7. Data expirării acreditivului documentar 
  

8.1 Trebuie să acordaţi o perioada de timp în care beneficiarul (exportatorul) va reuşi să 
primească acreditivul documentar, să obţină sau să producă bunurile, să le împacheteze şi 
să le transporte, cît şi să colecteze documente pentru prezentare. 
8.2 În cazul în care termenul de valabilitate a acreditivului va fi scurt ori insuficient, aceasta 
va duce la necesitatea amendamentelor şi întârzierilor, atît la trimiterea mărfii, cît şi la 
primirea lor ulterioară. 
8.3 Nu folosiţi data expirării ca o presiune pentru exportator pentru a îmbunătăţi termenul de 
livrare. 
 

 

8. Când e momentul de emiterea a acreditivului documentar 
  

9.1 Asiguraţi-vă, că exportatorul va cunoaşte înainte de primirea avizului de către banca sa, 
de ce documente va fi nevoie pentru prezentare în cadrul acreditivului documentar (cu 
scopul de a urgenta prezentarea documentelor).  
9.2 Daţi băncii instrucţiuni precise şi clare. 
9.3 Evitaţi cerinţe ce nu sunt necesare. 
 

 


